Griinderinnentage 2026

1. Tag: Pitch perfect! So iiberzeugst Du andere von
deiner Griindungsidee!

Ziel: Um deine Griindungsidee und deine Expertise Kund*innen und
Kooperationspartner*innen, Kolleg*innen, potenziellen Investor*innen und Geldgeber*innen,
aber auch einer interessierten Offentlichkeit versténdlich, klar und ansprechend zu
prasentieren, bendtigst du mehr als deine Fachkompetenz. Es geht um die richtigen
Formulierungen und die passende Visualisierung. Diese Kompetenzen wirst du in diesem
Workshop erlernen.

Schwerpunkte:

1. Storytelling: Finde die richtige Storyline!
Wie begeistere ich mein Publikum, damit es mir Gberhaupt (weiter) zuh6rt? Genau hier
sind die Erkenntnisse und Methoden des Storytellings nitzlich. Wenn ein Thema in
einem strukturierten Zusammenhang - einer Storyline - kommuniziert wird, bleibt
das Publikum interessiert und erinnert sich ebenfalls langer an die Inhalte. Daher
werden wir im Workshop eine bis zwei Storylines erarbeiten und verfeinern.

2. Analyse der Zielgruppen: Mit wem spreche ich eigentlich?
Um die richtigen Bilder und Worte zu finden, muss man das Publikum kennen. Wir
erarbeiten anhand eines Analyse-Schemas, Kriterien flir verschiedene Zielgruppen in
der Praxis.

3. Der Pitch: Kurze Geschichten, die das Publikum begeistern!
Die Strukturen aus dem Storytelling in Kombination mit den Erkenntnissen uber die
Zielgruppe ermoglicht es, passgenaue kurze und pragnante Prasentationen - Pitches
- vorzubereiten. Im Workshop erarbeitet ihr die Pitches flir zwei unterschiedliche
Zielgruppen und prasentiert sie flir Feedback.

2.Tag: Money Mindset fiir Griinderinnen!

Ziel: Als Teilnehmerinnen reflektiert ihr eure finanziellen Glaubenssatze, entwickelt ein
gesundes Verhdltnis zu Geld und stérkt eure finanzielle Gesundheit, indem ihr Strategien fir
selbstbewusste Finanzentscheidungen im Griindungsprozess sowie im privaten Kontext
erlernt. Zudem erwerbt ihr Grundlagenwissen zu Budgetplanung, Sparen und Investieren
sowie Altersvorsorge. Abschliel3end beleuchten wir Finanzierungswege flr eure
Grindungsvorhaben und besprechen, wie ihr professionell und souveran mit potenziellen
Finanzierungspartner*innen in Kontakt treten kénnt.



Schwerpunkte:
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Reflexion der eigenen finanziellen Situation - persénlich und in Bezug auf das
Grindungsvorhaben

Budgetplanung, Sparen, Investieren und Altersvorsorge

Uberblick Gber Finanzierungsmoglichkeiten

Professioneller Auftritt gegenuiber Finanzierungspartner*innen
Nutzungsmdglichkeiten von ChatGPT beim Finanzmanagement

3.Tag: Professionell Netzwerken fiir Griinderinnen: Ein
Workshop fiir erfolgreiche Verbindungen!

Ziel: Ein starkes Netzwerk bildet das Fundament fir Erfolg und gegenseitige Unterstitzung.

Es erleichtert nicht nur das Business, sondern erméglicht auch den fachlichen Austausch,
ermutigt zu neuen Ideen und foérdert die gemeinsame Gestaltung von Projekten.

Du wirst die Kunst des Netzwerkens kennenlernen und durch praktische Ubungen im
Business-Talk Selbstsicherheit gewinnen. Darliber hinaus zeigen wir dir, wie du deine
Kontakte mit Tools taggen und in Emailmanagement-Programme exportieren kannst. Dies

ermdglicht dir, deine Kontakte lebendig zu halten und zukinftige Projekte erfolgreich zu

realisieren.

Schwerpunkte:
Teil 1: Netzwerken verstehen und nutzen
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Wie funktioniert Netzwerken und welchen Nutzen bietet es dir als Griinderin?

Das personliche Netzwerk-Profil: Auftritt und Wirkung.

Die Auswahl relevanter Netzwerke fir dich und deine Zielgruppe.

Sicher und sympathisch - Vom Small-Talk zum Business-Talk

Aktives Zuhdren Gben - Die Bedeutung von Empathie und emotionaler Intelligenzim
Beziehungsmanagement.

Der bewusste und wirkungsvolle Einsatz von Stimme und Kérpersprache.

Teil 2: Effektives Kontakte-Management
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Kontakte einpflegen, markieren und segmentieren in Kontakt-Management-Tools wie
ContactsPlus.
Der Export von Kontakten flir Emailmanagement-Programme zur gezielten Nutzung.



